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Ou sommes-nous ?

LILLE
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LYON o oo
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OXIPIO

DISTRIBUTION URBAINE

2011 : Lille

2015 : Lyon

2016 : Annecy

Avril 2017 : Chambeéry

Plus de 40 collaborateurs a
ce jour.



Enjeux et contexte

Pour la collectivité :

- Amélioration de la qualité de l'air,
- Désencombrement de la voirie,

- Réduction des nuisances sonores,
- Re-dynamisme des coeurs de ville.

Pour les « commerg¢ants » :

- Un réapprovisionnement assuré a toute
heure,

- Meilleure rentabilité du m?,

- Recentrage des équipes sur leur coeur de
métier.

‘ Une meilleure qualité de vie pour tous en ville.



OXIPIO, un service « éconologique » ...

WSS v el el LA DISTRIBUTION
URBAINE



La réserve déportée

Un CLOUD , interface entre « le commercant / le-
commercant » et Oxipio,

Un espace de stockage a proximité immédiate du centre-
ville,

Une équipe dédiée aux commercants partenaires, qui
réceptionne, vérifie les marchandises, stocke, prépare les
commandes et les livre a la demande,

Une démarche construite sur mesure entre nos équipes et
les commercants partenaires qui comprend également du
conseil en optimisation organisationnelle.



Réserve ou « zone de
réception »

/ Réserve ou « zone de
v réception »

Surface de vente (environ
70% de la surface totale)

« Nouvel Espace de vente »
(Espace libéré grace a la
Réserve déportée)

[ d « Confort Client »

‘/ r r ~ M
(Espace libére grace a la

Surface de vente Réserve déportée)

Organisation d’'un commerce SANS Oxipio

- La réserve et « la zone de réception » peuvent
étre intégrées a la surface de vente, mais il y a
un risque d'encombrement du magasin

- La gestion du stock en magasin représente
environ 30% du temps de travail magasin

- Le manque a gagner par m? de stock est de 5 a
7 fois le prix de la location du m?

Organisation d’'un commerce AVEC Oxipio

+ Augmenter l'espace de vente tout en contribuant
au développement durable des villes

+ Accentuer la disponibilité des vendeurs pour un
meilleur « confort client »

+ Accroitre la fréquentation des commerces grace
a la mise en place d'ateliers, de ventes flash...






La distribution urbaine

Prise a quai des marchandises chez nos clients transporteurs ET/OU réception des
marchandises sur notre plateforme.

- Constitution des tournées d’apres les adresses, rdv et contraintes de livraison
- Chauffeurs formés aux pratiques écologiques de livraison

- Véhicules adaptés aux zones livrées.



Nos flottes

Des cargo-cycles a assistance électrique, idéal
pour les zones piétonnes et la livraison
express.

Des véhicules sécurisés (tricycles avec antivol,
Caisson en dur avec fermeture a clef).

Le choix du GNV

Des FIAT Doblo (5m3) et Ducato (14m3), IVECO (20m3)

Je roule au ,,
GNV T




Caractéristiques de nos véhicules

Cargo-cycles LOVELO :

Longueur 2,62 m
Largeur 1,12 m
Hauteur 2,20 m

Fiat Doblo :

Longueur 4, 25 m
Largeur 1, 72 m
Hauteur 1,82 m

Fiat Ducato :

Longueur 5,42 m WW —

Largeur 2,05 m
Hauteur 2,53 m -

lveco 20m3 avec hayon

Longueur 6,9 m
Largeur 2,13 m
Hauteur 3,12 m




Nos besoins pour nous implanter — Le local

Dépot de 350 a 500 m? min avec possibilité d’extension de la zone si nécessaire.

Hauteur sous-plafond min 5 meétres (possibilité d’installer une mezzanine) pour
stockage.

Un quai de déchargement ou plateforme élévatrice permettant le déchargement des
véhicules et monte-charge depuis/vers le dépot si le déchargement se fait a I'extérieur
du dépot.

Acces VL au dépot voire selon gabarit des véhicules.

Proximité avec les infrastructures autoroutieres/ périphérique

Places de stationnement adaptées aux véhicules (min 10 )

Possibilité de sécuriser le site

Espace dédié a 'administratif (20m?) avec fenétre(s) sur I'extérieur.

Une salle de repos pour le personnel, sanitaires.



Une implantation au plus pres du
centre-ville commercant

Exemple lillois :
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Nos besoins pour nous implanter — Le contexte

Contexte réglementaire favorable a la livraison en véhicules propres
Cartographie commerciale

Obtention des données tendancielles des loyers commerciaux de centre-
ville

Présentation du concept aux services techniques des collectivités
compétentes Commune/ Métropole, notamment en matiére de

réglementation de circulation/ Voirie.

Présentation du concept a la CCl et/ou aux associations de commercgants.



lls croient en Oxipio

¥

2009 2014 2014

JINNOVE Trophée de la Trophée de
EN PERFORMANCE I'EXCELLENCE
NORD-PAS-DE-CALAIS ENVIRONNEMENTALE LOGISTIQUE

Depuis 2016, Oxipio bénéficie du soutien de la caisse des dépots
et consignation qui détient désormais 44,44 % du capital de la
Caisse société.

desDeépbts




Nos contacts

Oxipio (Siege) www.oxipio.fr
130 Bd de La liberté
59000 Lille

Responsable Développement : Anne Builles abuilles@oxipio.fr 06.81.42.90.56

Président : Philippe Malraux phmalraux@oxipio.fr 06.77.54.64.06

Assistante administrative : Stéphanie Beuscart sbeuscart@oxipio.fr
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